
Wat te verwachten?

Als salesmedewerker begin je je dag vroeg, zodat je de actuele marktprijzen tijdig kunt opvolgen. Je analyseert deze
informatie nauwkeurig en brengt klanten proactief op de hoogte van relevante prijsschommelingen of opportuniteiten.

Gedurende de dag onderhoud je actief contact met klanten, voornamelijk telefonisch en via Whatsapp. Je investeert tijd in
het opbouwen en versterken van duurzame relaties. Dankzij je commerciële feeling, gedrevenheid en
doorzettingsvermogen weet je kansen te benutten en klanten optimaal te ondersteunen in hun aankopen.

Jouw taken omvatten:
Dagelijks prijzen en marktontwikkelingen opvolgen en klanten hierover informeren;
Zelfstandig prijscalculaties maken op basis van actuele cijfers en voorraad;
Inzicht behouden in stock: wat is beschikbaar, wat kan er aangeboden worden;
Actief klanten telefonisch benaderen, adviseren en commercieel overtuigen;
Orders nauwkeurig invoeren, inclusief correcte verwerking van transportdocumenten;
Transporten efficiënt inboeken en communiceren naar de betrokken partijen.

Wat verwachten wij van jou?
Je beschikt over een een bachelor- of graduaatdiploma; 
Je bent een commerciële doener met een gezonde portie energie en doorzettingsvermogen;
Je bent iemand die graag belt, klanten opzoekt en overtuigt, ook als het soms intens en druk is;
Je communiceert vlot in het Nederlands en Duits (kan intern aangeleerd worden);
Je bent flexibel en kan je makkelijk aanpassen aan wisselende omstandigheden en prioriteiten. 

Wat bieden wij aan?

Een dynamische job met veel vrijheid en échte impact. Je krijgt het vertrouwen en de ruimte om je rol zelfstandig vorm te
geven. We nemen de tijd om je te laten groeien en staan klaar om je daarbij te begeleiden. 

Je start je werkdag meestal rond 6u30 om de eerste veilingen op te volgen, waardoor je in de namiddag op tijd kan stoppen.
Je werkt 38 uur per week en hebt 20 verlofdagen die je flexibel kan opnemen. Daarnaast voorzien we een salariswagen,
maaltijdcheques en een groepsverzekering, aangevuld met een aantrekkelijk loon.

 Bij ons kom je terecht in een stabiele, mensgerichte KMO waar betrokkenheid en gezond verstand centraal staan. 

S A L E S M E D E W E R K E R  G R O E N T E N  E N  F R U I T  

FMB is een familiebedrijf uit Sint-Katelijne-Waver, gespecialiseerd in de aankoop en verkoop van groenten en fruit, zowel nationaal als internationaal. Met een sterke focus op
kwaliteit en klantgerichtheid zorgen wij ervoor dat onze verse producten vlot bij groothandel en retail terechtkomen. Dankzij onze ervaring en hands-on mentaliteit vormen wij

een betrouwbare partner in de sector. 

B e n i e u w d  o m  o n s  t e  o n t m o e t e n ?

Ste l  j e  kand idaat  met  j ouw mees t  recen te  cv  v ia  j obs@ fmb.be


